Capitolul 1.

CAPITOL INTRODUCTIV
SAU DE CE FIECARE DINTRE NOI
PERCEPEM MICROECONOMIA ALTFEL?

A pune Intrebarea corectd este un pas mare in gasirea raspunsului. Ar trebui
sa ne Intrebam cum functioneaza o economie. De ce mersul unei economii nu este
asa cum ni l-am imaginat? Sau de ce nu functioneaza o tara asa cum ar trebui, prin
aplicarea unor retete sau masuri economice care au functionat in alte tari? De ce
realitatea este alta fatd de ce se prezintd in cartile de economie? De ce in viata de
zi cu zi ne confruntam cu multe probleme financiare in timp ce vecinul sau vecina
par a nu fi la fel de mult influentati? Sau ne putem intreba de ce este mare
diferenta intre ce se prezinta la televizor sau in media si cum este viata familiei
noastre. Oare si vecinii sau colegii de birou au aceleasi probleme ca si familia
mea? Poate ca si cei din preajma noastra apreciaza la fel de mult ca si noi un film
bun, o muzicd de jazz, un pahar de vin bun romanesc, un zbor cu compania
nationald, capacitatea de a economisi lunar cate putin pentru a avea mai tarziu o
rezervd financiara consistenta, indiferent cum vor fi vremurile. Este posibil ca si
ceilalti din bloc sa sufere la fel de mult cand se majoreaza TVA-ul ca si familiile
noastre. Dorinta de a munci si de a nu ,,trage mata de coada” o fi la fel de prezenta
si la ceilalfi conationali care circuld in acelasi metrou cu noi? Si firma la care
lucram noi dispune de angajati la fel de bine pregatiti ca si alte firme? Dispune si
de o tehnologie avansata ca si principalii competitori? Produsele realizate de firma
unde lucram sunt la fel de competitive ca si ale celorlalti, dar produsele noastre au
acel ,,vino-ncoa” ce le diferentiaza fata de alte produse de pe raftul magazinului si
care fac astfel clientii sd le cumpere? Ne putem intreba §i cum reusesc unele
companii sd stabileascd un pret atdt de bine incat sa realizeze mereu profit, sa
ofere salarii bune si bonusuri angajatilor lor, insd firma unde lucram noi nu prea
reuseste. Nu este un secret ca profitul este obiectivul principal al companiilor.
Daca ne intrebam cati competitori au unele companii si nu identificam niciunul,
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adicd este un monopol, atunci poate ni se mai ridica ,,ceata” din fata ochilor. Si
intrebarile ar putea continua la nesfarsit. ..

Economia functioneazd pe baza deciziilor individuale ale fiecdrui om.
Miliarde de decizii individuale misca rotitele economiei. Spre norocul nostru
fiecare este diferit! Asa este natura umana. Acesta este si motivul pentru care
economia nu functioneaza ca in carfi. Este greu insd sd combini miliarde de
decizii individuale si sd cunosti cu exactitate rezultatul final. Se pot intrevedea o
serie de trenduri generale pentru mase mai mari de oameni. Dar niciodatd nu vor
actiona toti identic, in acelasi sens si cu aceeasi intensitate. Poate de aici vine si
farmecul deslusirii tainelor economiei. Este posibil sd nu reusim sd deslugim
tainele niciodata, ca urmare a actiunii diferite a fiecaruia dintre noi. Identificarea
si previziunea trendurilor generale, la nivelul intregii economii, fine mai mult de
macroeconomie. Macroeconomia analizeaza la nivel de ansamblu - plastic ,,din
avion” - mersul unei economii. Miscarile globale ascund extreme ample in spatele
mediilor. Spre exemplu, se creeaza artificial prototipuri de familii ,;medii” de
romani, care consuma in anumite proportii bunuri si servicii, iar comportamentul
acestora se utilizeaza in estimarea cosului de consum al populatiei (si astfel se
estimeaza inflatia). Acestea sunt elemente abstracte, in care niciunul dintre noi nu
am putea sd ne identificam, dar ele estimeazad cel mai bine trendul general de
evolutie economicd intr-o tard. Macroeconomia aproximeaza cel mai bine
fenomene abstracte la nivelul maselor mari de oameni.

Dar fiecare dintre noi este unic. Actionam diferit. Vorbim, reactionam si ne
manifestam deciziile Tn mod unic. In incercarea de a raspunde la multitudinea de
intrebari de mai sus ar trebui sd analizam economia ,,la firul ierbii” si nu ,,din
elicopter”.

Microeconomia se ocupa cu analiza economiei acolo unde deciziile
individuale se produc si genereaza schimburi de bunuri si servicii. Microeconomia
»despica firul in patru”, incercand sa identifice motivele pentru care fiecare dintre
noi reactiondm intr-un mod sau altul cand avem aceleasi probleme.

Prezenta carte nu 1si propune sa abordeze microeconomia in mod exhaustiv.
Aceasta lucrare isi doreste sd reprezinte o (micro) introducere a catorva notiuni
esentiale de microeconomie cu care ne confruntam frecvent in viata reala, fiecare
dintre noi. In general, cértile de microeconomie au sute de pagini si solicitd un
bagaj matematic ridicat. Formule matematice complexe abunda In acestea. De
multe ori, lipsa unui bagaj matematic avansat reprezintd o bariera, spre exemplu
pentru studenti, in a incerca sa se apropie mai mult de studiul modului in care
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functioneaza economia. Acesta este motivul pentru care In prezenta carte am
incercat, pe cat posibil, sd nu utilizdm intensiv formule avansate de matematica.
Prin prezenta lucrare ne propunem sa suscitdm interesul cititorilor pentru parcurgerea
notiunilor de microeconomie, si de ce nu, in viitor acestia sa aprofundeze domeniul
pe baza altor lucrari existente. Este imposibil sa evitam notiunile matematice cand
studiem bazele microeconomiei, dar am Incercat si ne limitim la un numar de
exemple practice, echivalentul unor (micro) studii de caz. Formulele aferente
notiunilor prezentate sunt evidentiate distinct in corpul lucrarii pentru o mai buna
delimitare.

Un alt obiectiv al autorilor este aducerea notiunilor de microeconomie de la
un nivel teoretic foarte nalt, la unul cat mai apropiat de nivelul de intelegere al
unui roman, care nu a studiat intens economia in liceu. Consideram ca, daca o
carte cu notiuni de microeconomie este cititd si inteleasd de cat mai multi romani,
ar putea determina un mic pas inainte pentru societatea noastra in ansamblu. Cu
cat gradul de educatie economicd va creste, cu atat si nivelul nostru de trai ar
putea spori. Acesta este si motivul pentru care, la finele fiecarui capitol, se
regdsesc concluziile Intr-o micro-sinteza pentru cititori, intr-un limbaj accesibil,
spre o mai buna fixare a notiunilor de baza.

Cei care vor parcurge prezenta lucrare vor primi informatii in sinteza despre
modul 1n care ingredientele numite factori de productie — munca, pamantul,
capitalul si informatia — se combind, pentru realizarea unui produs si serviciu
vandabil, pe care consumatorii sa-si doreasca a-1 plati in defavoarea altor produse
concurente.

In continuare, cititorii vor putea obtfine informatii generale despre crearea
circuitelor economice intre agentii economici si familiile noastre pe baza veniturilor
obtinute si a consumului realizat, generdndu-se astfel schimburi comerciale si
plata acestora.

In capitolul urmator se vor prezenta principiile generale pe baza carora
cererea si oferta se Intdlnesc in cadrul mecanismelor pietelor. Se vor analiza
succint modul in care se formeaza cererea si respectiv oferta de produse si servicii
si cum se regleaza acestea pe baza surplusului sau deficitului de cerere si / sau
oferta.

Modul in care se formeaza pretul ramane un mister pentru multi. Influenta
costurilor variabile si fixe asupra costului total de productie reprezinta una dintre
necunoscute. Necesitatea maximizdrii profitului este un alt element critic in
incercarea companiilor de a evolua zi de zi. Peste acestea se suprapun politicile
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guvernamentale care influenteaza pretul. In final, antreprenorul poate ajunge la un
pret de vanzare care nu poate fi acceptat de piata fie din cauza concurentei fie din
alte motive.

Se va dezbate apoi sintetic eterna problemd a concurentei. Atat existenta
acesteia cat si lipsa ei - ceea ce determind situatia de monopol. Eficienta
economica si modul de evaluare a acesteia este sustinutd de o serie de formule
matematice utilizate in analiza de business.

Faptul ca fiecare dintre noi este unic si astfel diferit este subliniat de
urmatorul capitol, dedicat analizei In sinteza a relatiei intre consum si resursele
limitate ale acestei planete si a preferintelor si utilitdtii asociate de fiecare dintre
noi pentru toate deciziile individuale. Interactiunea intre miliardele de decizii
individuale, bazate pe ratiune (mai mult sau mai putin), determind modul 1n care
functioneaza rotitele economiei.

O alta relatie antagonista, dar care trebuie sa coexiste pentru realizarea de
schimburi si tranzactii in (micro) economie o reprezinta relatia dintre producator
si consumator. Obiectivele opuse ale celor doi ar trebui sa gaseasca un numitor
comun, altfel ambii pierd. Fara atingerea acestui punct de echilibru, de mijloc, nu
existd schimburi rezultate Tn urma a numeroase decizii individuale. Economia s-ar
opri dacd nu se gaseste un nivel comun de acceptare intre interesele contrare ale
celor doua categorii — producdtori si consumatori. Producatorii doresc sa
maximizeze profitul obtinand un pref cat mai mare in timp ce consumatorul, la
aceeasi calitate, doreste un pret cat mai mic. Producatorii care nu sunt capabili sa
aduca pretul la nivelul acceptat de consumatori vor fi obligati sd Inceteze
productia respectivului produs. Urmdtorul pas ar fi falimentul. Aceasta relatie
determina progresul tehnologic si evolutia in Incercarea de supravietuire pe piatd a
producatorilor si de aducere in fata consumatorilor a unor produse atractive si
competitive. Altfel, ca si in naturd, unde apare selectia naturald, in randul
producatorilor se impune selectia pe criterii economice.

Va dorim lectura placuta si utila !

Autorii



Capitolul 2.
FACTORII DE PRODUCTIE

De multe ori ne intrebam care sunt ingredientele unui produs de succes. Ce-1
face sa fie dorit a fi cumparat de cineva? De ce un produs este vandut in milioane
de exemplare iar altul este scos de pe raft la putin timp dupa lansare?

Probabil ca sunt sute de motive care fac diferenta intre succes si mediocritate
in ceea ce priveste valoarea unui produs. Care este acel ,,vino incoace” care ne
face sa plitim pentru un produs sau serviciu oferit? In acest capitol o si analizim
doar cativa dintre factori si anume pe aceia pe care marii economisti i-au considerat,
in general, ca fiind cei mai importanti: munca, pamantul, capitalul si informatia.

2.1. MUNCA

Am auzit in special in copildrie zicala: ,,Munca este bratara de aur”. Cand
eram mici probabil ca ne tot intrebam de ce nu pila sau cunostinta? De ce de aur si
nu de argint? De ce bratara si nu colier. De ce munca si nu joaca? Cu timpul am
inteles cd nu poti produce ceva de success, de care sd fi mandru, care sa fie in
topul preferintelor unor consumatori fiard muncd, muncd si iar munca. Ideea
principala este ca nu cunoastem produse de succes care sa se realizeze fara munca.
Acesta este motivul pentru care toti economistii importanti incep prezentarea
factorilor de productie cu munca.

Prin munca trebuie sa intelegem nu procesul prin care ,tragem mata de
coadd”. Munca este un proces efectuat de om (in principal) care conduce alaturi
de alti factori de productie la realizarea unui bun care este vandabil. Omul poate fi
implicat de la inceputul fabricarii unui produs si pana la final sau doar in anumite
faze de productie, restul fazelor fiind efectuate de roboti, computer sau alte
dispozitive create tot de om.
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Ne imaginam ca omul isi utilizeazd inteligenta si priceperea pentru prestarea
muncii respective. Nu ne asteptdim de la animale la un rezultat similar fara
interventia omului. Munca se consuma instantaneu si nu se poate conserva din
pacate, asa cum corect aratd Bonciu (2003). Probabil daca s-ar inventa conservarea
muncii ar fi una dintre marile descoperiri. Suplimentar este de adaugat ca munca
nu este regenerabild. Odata consumata pentru a obtine rezultate similare ar trebui
sa asiguram timpul necesar resursei umane sd se odihneasca. Exista legi in acest
domeniu pentru protectia angajatilor si asigurarea perioadei de odihna si relaxare.

Un alt aspect demn de semnalat este modul in care diverse nationalitati
abordeaza muncd. Unii sunt mai seriosi si lucreazd din convingere fara sa fie
supravegheati permanent, precum asiaticii. Ne miram apoi de productivitatea
muncii lor i de ce nu putem sa-i depasim sau produce mai ieftin. Altii, nu dam
nume, taie frunze la caini cd ,,merge si asa”. Altii sunt nemti si sunt foarte bine
organizati si disciplinati. Trateazd cu maxima seriozitate munca. Existd si alte
popoare, numite latine, care au o abordare diferitd de cea germana si evident, ce
surpriza..., si rezultatele sunt diferite. Modul de abordare a muncii tine de
educatie. Evident, rezultatul este influentat si de alti factori de productie. Spre
exemplu, intr-o fabrica de masini, degeaba muncitorul roméan ar fi cel mai harnic,
nu si-ar lua pauze informale pentru fumat, barfa sau cafea. Degeaba ar avea totul
organizat ca intr-o farmacie fara sa fie nevoit sa se deplaseze de la locul de munca
si sd piardd timp in mod ,,smechereste”. Dacd nu are robotii care asambleaza
masini pe bandad rulantd, ca in alte tari vestice, tot nu are cum sa producd mai
multe magini pe ord decat cei care lucreaza cu roboti. Deci, productivitatea lui tot
redusa ar fi prin comparatie cu altii, indiferent de modul in care trateazd munca,
deoarece si alti factori de productie participa la cresterea eficientei si producerea
unor bunuri mai performante.

Un element important care influenteaza rezultatele utilizarii acestui factor de
productie este timpul alocat obtinerii prin munca a unui rezultat. Nu intotdeauna
dacd alocam mai mult timp vom obtine un rezultat cantitativ sau calitativ mai bun
dar se pare ca aceasta poate fi considerata o situatie generald. Evident exceptia sau
exceptiile confirma regula. Randamentul unui muncitor la final de program dupa o
activitate intensd ar putea tinde sd scada si astfel un timp suplimentar alocat sau
solicitat de angajator (de muncit peste program) ar putea reduce productivitatea
acestuia si afecta rezultatele muncii din ziua urmatoare.

La nivel global — o companie, un sector sau o tard — rezultatul final al
utilizarii muncii este dependent si de cati oameni muncesc (cantitatea). Facem



MICROECONOMIA iN (MICRO) SINTEZA 13

abstractie din motive didactice la acest moment de progresul tehnologic. O tara,
spre exemplu, cu cat va avea mai multi oameni cu atat va putea produce, iIn mod
teoretic, mai mult. De ce in mod teoretic? Deoarece rezultatul final depinde nu doar
de cati oameni are tara, ci depinde de cati sunt 1n varstd de munca, cati dintre acestia
sunt apti s munceasca, cati dintre acestia din urma pot fi activi si cati dintre acestia
chiar lucreaza (sunt ocupati) si in final cati dintre acestia din urma sunt salariati.

2.2. PAMANTUL

Al doilea factor de productie analizat il reprezinta padmantul. Nu trebuie sa ne
limitdm Intelegerea acestui factor de productie la parcela de paméant a bunicilor
din spatele casei de la tara. Prin acesta intelegem in fapt toate resursele naturale
oferite de pamant. De multe ori tot ce extragem din pamant sau folosim de la
suprafata pamantului este in combinatie cu primul factor de productie — muncad.
Muncim sa extragem minereul de fier din care apoi producem otel, recoltdim graul
semanat toamna, utilizdm curgerea raurilor pentru a genera curent electric cu
ajutorul hidrocentralei.

Toti acesti factori naturali, ajutd la crearea unor produse cerute de piatd. Un
produs nu ar fi util sd se realizeze dacd nu are cine sa-1 solicite si In plus sa
plateasca pretul pietei. Din acest motiv exista anumiti factori de productie extrasi
din natura cu o anumita unicitate. Combinatia dintre clima si sol face ca Franta, in
anumite regiuni, s producd vinuri unice In lume. Anumite resurse naturale 1n
unele tari conferd un avantaj strategic acelor tari. Degeaba avem resurse de
carbune. Conteaza calitatea acestora. Spre exemplu, capacitatea calorica a carbunelui
din Polonia este mult mai mare decat cea din Romania. La fel si cu minereul de
cupru. Zacamintele din Polonia sunt de circa doud-trei ori mai concentrate in
cupru decéat cele de la noi. Este normal ca in aceste conditii productivitatea sa fie
diferita, in favoarea celor cu resurse naturale de o calitate mai ridicata.

Majoritatea resurselor naturale se pot epuiza. Inclusiv pamantul exploatat
intens poate genera randamente descrescatoare la hectar. Resursele energetice sunt
limitate. Cu cat tehnologia evolueaza, cu atdt ne putem imagina ca o sa putem
fructifica zacaminte energetice la o adancime din ce in ce mai mare sau chiar si
acele zacaminte care in trecut nu erau rentabile din cauza concentratiei reduse
aflata sub pragul de eficienta economica, fructificate cu o tehnologie invechita. O



