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Introducere

in ultimii ani, schimburile comerciale internationale au cunoscut o
dezvoltare deosebita. Comerciantii, persoane fizice si societatile comerciale,
si-au intensificat relatiile lor comerciale in cele mai diferite domenii de activitate.
Tranzactiile comerciale au atins cote nebanuite in trecut, mai ales in urma
Revolutiilor din Europa Centrala si de Est si extinderii libertatii comertului in
aceasta zona si in alte zone ale lumii.

§ 1. Extinderea relatiilor comerciale internationale

1. Procesele de integrare economica s-au adancit. Europa devine tot mai mult
una dintre cele mai interesante gi, treptat, una dintre cele mai puternice piete
comerciale din lume.

Dupa Acordul de la Maastricht s-au conturat — cu si mai multa claritate —
principiile si normele care stau la baza Uniunii Europene. Extinderea Uniunii catre
Estul Continentului — incluzdnd, mai intai, ca asociate cele mai multe tari ale
Europei Centrale si de Est — tinde sa se finalizeze printr-un proces care va duce la
integrarea lor in acest sistem de relatii politice, economice si comerciale.

2. Statele Unite ale Americii, Japonia, iar - in ultimul deceniu -, China, ocupa
un loc tot mai proeminent in comertul mondial.

3. In acest context, relatile contractuale s-au extins, rolul contractelor de
comert international devenind tot mai important. Tranzactiile comerciale s-au
multiplicat, comerciantii — persoane fizice si societati comerciale — recurgand in
mod curent la contract in cele mai diferite domenii de activitate’. Dupa cum ob-
servau profesorii Jean-Michel Jacquet® si Philippe Delebecque®, operatiunile de
comert international sunt derulate prin intermediul contractelor®. De aceea,
cunoasterea clauzelor acestor contracte®, a particularitatilor formdrii, interpretarii si
executdrii lor in comertul international® se impune cu necesitate’ nu numai pentru
cei care studiaza problemele complexe ale comertului international, dar, mai ales,
pentru cei angajati in tranzactii comerciale internationale.

" A se vedea Jean-Michel Jacquet, Philippe Delebecque, Droit du commerce international,
Dalloz, Paris, 1997, p. 123 si urm.

2 Jean-Michel Jacquet este profesor la Institutul universitar de nalte studii internationale de la
Geneva.

® Philippe Delebecque este profesor la Universitatea Pantheon Sorbonne, Paris I.

4 Jean-Michel Jacquet, Philippe Delebecque, op. cit., p. 122.

® Ibidem.

8 Vezi Hans Van Houtte, The Law of International Trade, Sweet and Maxwell, London, 1995,
4.02-7.02.

" Ibidem.
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4. Tocmai datoritd importantei contractelor in comertul mondial, organismele
internationale specializate si, in primul rand, Comisia Natiunilor Unite pentru Drept
Comercial International, a acordat si acorda o atentie deosebitd elaborarii unor
reguli uniforme cu privire la incheierea si derularea diferitelor tipuri de contracte
comerciale internationale’.

5. In Partea speciala a cursului - dupa clarificarea problemelor complexe ale
negocierii si incheierii contractelor si dupa examinarea clauzelor generale si
speciale ale acestora - vom analiza cateva dintre cele mai importante contracte de
comert international: contractul de vanzare internationald de marfuri®, inclusiv
prescriptia in materie de vanzare internationald de maérfuri®, contractul de
transport, cu o privire speciala asupra contractului privind transportul de marfuri pe
mare®, in efortul de a pune la dispozitia studentilor un instrument de lucru util in
intelegerea rolului si semnificatiei contractelor speciale in tranzactiile comerciale
internationale.

§ 2. Contractul si relatiile contractuale in conceptia hegeliana

1. Epoca moderna se caracterizeaza prin multiplicarea relatiilor contractuale
- ca expresie a liberalizarii comertului. Relatiile marfa-bani implica un acord de
vointa, concretizat intr-un contract, care apare ca ,fiind procesul in care se
infatiseaza si se mijloceste contradictia de a fi si a raméane proprietar, excluzand
cealalta vointa, in masura in care, intr-un act de vointa identic cu al celuilalt, eu
incetez a fi proprietar”®. Georg Wilhelm Friedrich Hegel observa cé acest raport
este ,mijlocirea unei vointe care ramane identica in distingerea absoluta a unor
proprietari existand pentru sine, si inseamna ca fiecare, prin vointa sa si a
celuilalt, inceteazd de a fi proprietar, rimane si devine proprietar’® . Marele
ganditor defineste acest moment ca fiind ,,mediatia vointei, de a renunta la o
proprietate, si anume la una singulara, si a vointei de a accepta o atare
proprietate, deci pe a unui altul”, una ,din vointe ajunge la hotarare numai intrucat
este data de cealalta vointa™’.

2. Pornind de la faptul ca cele doua parti contractante se raporteaza ,una la
alta ca persoane nemijlocit independente”, Hegel ajunge la concluzia c& a) din

'D. M. Day, Bernadette Griffin, The Law of International Trade, Butterworths, London, Dublin,
Edinburgh, 1993, p. 3 si urm.

2 Adoptata la Viena, la 11 aprilie 1980.

3 Adoptata la New York, la 14 iunie 1974.

4 Adoptata la Hamburg in 1978. A se vedea D. M. Day, Bernadette Griffin, The carriage of goods
by sea, in op. cit., p. 12 si urm.

5 Georg Wilhelm Friedrich Hegel, Contractul, in ,Principiile filozofiei dreptului”, Editura
Academiei Romane, Bucuresti, 1969, p. 100.

® Ibidem, p. 101.

7 Ibidem.

® Ibidem.
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liberul-arbitru gi b) din vointa identica emana contractul’, observand c3 ,obiectul
contractului este un lucru singular, exterior”.

3. In conceptia marelui ganditor ,contractul este formal, in masura in care
ambele consimtaminte prin care se stabileste vointa comuna, momentul negativ al
alienarii unui lucru si cel pozitiv al primirii acestuia, sunt repartizate celor doi
contractanti”. Totodats, Hegel demonstreaza c& acesta poate fi real ,cand fiecare
dintre cele doua vointe contractante este totalitatea acestor momente nemij-
locitoare”, cum devine si r&mane proprietar®. Contractului ,ii apartin doud con-
simtaminte asupra a doua lucruri: eu vreau anume sa dobandesc si sa parasesc o
proprietate”. Contractul real este ,acela in care fiecare face totul, renunts la
proprietate si o dobandeste, si, in renuntare rdmane proprietar’®. Contractul
formal este ,acela in care numai unul dobandeste sau renunt la proprietate”. O
stipulatie se deosebeste de contract - atrage atentia marele ganditor - ,mai intai
prin continutul ei, deoarece ea inseamna o parte oarecare sau un moment singular
al intregului contract, apoi findci ea este stabilirea formala a acestuia”. Ea
contine, pe latura dintai, doar determinarea formala a contractului ,acceptarea de
catre unul de a indeplini ceva si acceptarea celuilalt de a primi acest lucru™, motiv
pentru care se inscrie ,intre contractele unilaterale”°.

4. G. W. Fr. Hegel atrage atentia ca ,stipularea cuprinde latura vointei, deci
substantialul juridicului in contract, fata de care posesia, ce se mentine inca
atata cat contractul nu este indeplinit, nu este pentru sine decat exteriorul,
avandu-si destinatia numai Tn acea latura”. Prin stipulare — observa eminentul
ganditor - o parte renunta la proprietate, ea devenind proprietatea altuia, implicand
juridic nemijlocit obligatia de executare™".

5. In conceptia marelui ganditor, diferenta ,dintre o simpl& promisiune si un
contract” sta in aceea ca in prima, ceea ce vreau sa fac, sa execut este exprimat
ca ceva viitor ,si ramane inca o determinatie subiectiva a vointei”, care poate sa

' in conceptia eminentului analist, prin contract vointa identicd intrd in existents”

manifestandu-se ca o vointa comuna (ibidem).

2 Hegel apreciaza ca numai un atare obiect ,este supus simplului lor liber-arbitru, de a-l aliena”
(ibidem). Acesta observa ca ,eu nu pot numai sa-mi alienez o proprietate ca un lucru exterior, ci
trebuie, prin concept, sa o alienez ca proprietate a mea, pentru ca vointa mea, ca existenta in fapt sa
devina obiectiva” (ibidem, p. 100).

® Ibidem, p. 102 $i103.

* Ibidem, p. 103. G. W. Fr. Hegel se refera la ,contractul de schimb”.

® Ibidem.

6 Ibidem. Ca urmare a faptului ca ,in contractul real fiecare pastreaza aceeasi proprietate cu
care el intervine si la care el totodata renunta, se distinge acel element care ramane identic, ca fiind
proprietatea existand in sine Tn contract, de lucrurile exterioare care isi schimba in actul de schimb
proprietarul lor” (ibidem). Hegel demonstreaza ca ,acel element este valoarea, in care obiectele
contractuale sunt egale unele cu altele, cu toata diferenta calitativa exterioara a lucrurilor”. Acest
element - observa marele ganditor - ,este universalul lor” (ibidem).

" Ibidem.

8 Ibidem, p. 103 si 104.

® Ibidem, p. 104.

"% Ibidem.

" Ibidem.
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se modifice’, pe cand stipulatia contractului, din contrd, ,este deja ea nsési
existenta-in-fapt a hotararii”, in sensul ca prin stipulatia contractuala respectiva
bunul a Tncetat sa mai fie proprietatea unei parti, devenind proprietatea celeilalte
partiZ. Exprimarea stipulatiei - observd G. W. Fr. Hegel - ,nu este o exprimare
oarecare, ci exprimé vointa comuné ajunsé la realizare™, din care bunul plac al
modificarii ei a fost suprimat“. Deci, nu este vorba ,de posibilitatea ca celalalt, in
mod interior, sa fi fost sau sa devina altfel intentionat, ci daca el are dreptul la
aceasta’™. lar - in analiza efectuats - Hegel demonstreaza cé ,nu are acest drept™®,
deoarece obligatiile asumate prin contract implica executarea, ceea ce subliniaza
diferenta dintre o promisiune si o stipulatie contractuala’.

§ 3. Tipologia contractelor.
De la clasificarea kantiana la optiunea hegeliana

1. Dupa cum observa G. W. Fr. Hegel, in dreptul pozitiv se disting ,,con-
tractele reale” spre deosebire de ,,contractele consensuale”, in sensul ca
primele ,sunt privite ca perfect valabile numai atunci cand executarea reala (res,
traditio rei) se adaugd consimtdmantului’®. In parte, acelea sunt cazurile
particulare - atrage atentia marele ganditor - in care abia aceasta prestatie - res,
traditio rei - ne pune in situatia de a indeplini din partea noastra obligatiile ce ne
revin, iar obligatia de a indeplini se raporteaza ,la un lucru intrucat l-am primit n
mana”®, ca in cazul imprumutului, contractul de imprumut si depozitul (ceea ce
poate fi cazul si Tn alte contracte), - o circumstanta care nu priveste natura
raporturilor intre stipulatie si executie ,ci modalitatile executiei”'’. Hegel precizeaza
ca ,in parte, raméane liberului arbitru de a stipula intr-un contract, ca obligatia de a
presta a unei parti nu ar urma sa fie continuta in contractul ca atare, ci trebuie sa

depinda de prestatia celuilalt”"”.

! Ibidem.

2 Hegel combate punctul de vedere exprimat de Fichte cum c& ,obligatia de a respecta con-
tractul nu incepe pentru mine decat odata cu executarea incipienta a celuilalt”, deoarece inainte de
executare nu s-ar cunoaste ,daca celdlalt a luat in serios afirmatia sa” si ca ,obligatia, inaintea
executiei, ar fi de aceea numai morald, nu de natura juridica”. Hegel prezinta argumente indubitabile
ca stipulatia contractuala ,este o obligatie juridica indiscutabild”, iar ,executarea se impune in mod
necesar”.

® Ibidem, p. 106.

* Ibidem.

® Ibidem.

® Ibidem.

" Ibidem.

® Ibidem. Dupa opinia Iui Hegel ,clasificarea contractelor si o tratare adecvati bazata pe ea a
spetelor lor trebuie luata nu din circumstantele exterioare, ci din deosebirile care stau in natura insasi
a contractului” (ibidem).

® Ibidem.

"% Ibidem.

" Ibidem.
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2. Clasificarea kantiana a contractelor este cea obisnuita, in contracte numite -
reale si consensuale - si contracte nenumite’. F&r& a pune in discutie aceasta
clasificare, G. W. Fr. Hegel considera ca ar fi de dorit ,ca rutina obisnuita” ,sa fie
parasita fatd de impdrtirea rationald”?. Oprindu-se asupra contractului de
vanzare-cumpdrare® - care are importanta cunoscutd in schimburile comerciale
internationale -, Hegel atrage atentia ca suntem in prezenta unui ,schimb al unui
lucru specific contra unuia care e definit ca fiind lucru general, aceasta inseamna
care nu e luat decat ca valoare fara celelalte determinari specifice ale intrebuintarii
- schimb contra bani”*. Definind contractul de schimb, marele carturar
precizeaza ca suntem in prezenta ,unui schimb ca atare™, ,a unui lucru oarecare’,
adica ,a unui lucru specific contra altuia de acelasi fel”®. Daca in cazul contractelor
de vanzare-cumparare sau de schimb se realizeaza trecerea proprietatii ,de la
mana la man&”’, in cazul gajului suntem in prezenta numai a unei stipulatii®.
Momentul care ,completeaza un contract in privinta posesiunii proprietatii” -
ipoteca si garantia, sunt, dupa cum noteaza Hegel, ,forme particulare in aceasta
privintd”. In cazul in care avem de a face cu res fungibilis sau non fungibilis apar
,conditii speciale”’®, care trebuie stipulate in contract. Daca in contract ,a fost
facuta deosebirea ca prin intelegere (stipulare) proprietatea devine anume a mea,
dar eu nu am inca posesia ei”, aceasta urmeaza a fi obtinuta de-abia prin
efectuarea contractului'’.

3. Hegel examineaza si contractele de prestari de servicii, precum si con-
tractul de depozit (depositum), cel de mandat si alte contracte ,in care prestatia se
fondeaza pe caracter si incredere sau pe talente superioare si in care intervine o
incomensurabilitate intre ceea ce este realizat si o valoare exterioard”?.

4. In contract — observa Hegel — ,avem raportul intre doud vointe, ca fiind vointa
comun&”’®. Aceasta vointd comuna este expresia intelegerii contractuale, pe care
se fundamenteaz& ,dreptul de a cere executarea”'*. In contract — atrage atentia

' Vezi Fundamentele metafizice ale stiintei dreptului, p. 120 $i urm.

2G.W. Fr. Hegel, op. cit., p. 107.

® Emtio venditio.

* G. W. Fr. Hegel, op. cit., p. 107.

® Ibidem.

® Ibidem.

" Ibidem.

8 Pentru ca ,INsasi posesia reala a valorii, care este inca sau a devenit proprietatea mea, intr-un
caz sa-mi ramana, in celalalt sa-mi fie atribuita, fara ca eu sa fiu in posesia lucrului specific pe care-I
cedez sau care trebuie sa devina al meu, pentru aceasta este nevoie de un gaj - un lucru specific,
care nu este insa proprietatea mea decéat dupa valoarea proprietatii mele lasaté in posesie sau a
proprietéatii care mi-e datorata (Mehrwert), dar care dupa constitutia sa specifica si plusul de valoare
ramane proprietatea aceluia care o pune in gaj” (ibidem, p. 108).

% Ibidem. Tmpértire care are aceeasi importanta si in zilele noastre.

1% Ibidem, p. 108.

" Ibidem, p. 109.

'2 Ibidem, p. 108. Hegel atrage atentia asupra faptului ca garantia este actul prin care ,cineva isi
da promisiunea, creditul sau”, pentru ceea ce urmeaza a se indeplini, executa (ibidem, p. 109).

:j Ibidem, p. 110.

Ibidem.
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marele carturar — ,cei care au cizut de acord pastreazé inca vointa lor particulara™,
vointa ce isi afla expresia si In procesul executarii contractului, moment atat de
important in toate tipurile de contract, inclusiv in cele de comert international®.

5. Enuntarea opticii kantiene, cat si a celei hegeliene cu privire la tipurile de
contracte subliniaza importanta pe care o acordau acesti mari ganditori ai umanitatii
raporturilor contractuale. Tncad din vremea lor aceste raporturi au cunoscut o
dezvoltare remarcabila, ajungdnd sa atinga in zilele noastre ,dimensiuni
spectaculoase”®. Evocarea unora dintre opiniile de referintd asupra raporturilor
contractuale, in general, ne ajuta sa intelegem mai bine semnificatia lor specifica in
comertul international, la acest inceput de secol si de mileniu®.

§ 4. Politicile macro si microeconomice
si libertatea contractuala

1. Profesorul Michael Joachim Bonell de la Universitatea din Roma atragea
atentia ca politicile macro si microeconomice s-au conturat cu o tot mai mare
claritate in ultimii 100 de ani®, ganditori ilustri® concentrandu-se asupra elaborarii
conceptelor care le structureaza si astizi’. Atat profesorul Michael Bonell, cat si
profesorul E. Rabel® observa ca ,aceste politici au cunoscut o continua dezvoltare”
in conditiile exercitarii ,tot mai puternic marcate” a libertatii contractuale®.

2. Opinia generala este ca libertatea contractuala ,a impulsionat politicile macro
si microeconomice”'®, favorizand tranzactiile comerciale internationale''. La nivel
macroeconomic, s-au incheiat tratate si acorduri care de multa vreme se vadeau a
fi necesare in raporturile comerciale'?, iar la nivel microeconomic, relatiile dintre
comercianti, persoane fizice si societati comerciale, s-au concretizat intr-un numar
record de contracte, mai ales in ultimul deceniu

! Ibidem.

2 Dupa cum subliniem in Partea generala a Tratatului, libertatea conventiilor, care da expresie
»acordului de vointa liber exprimat al partilor” are o importanta deosebita in toate fazele contractuale,
atat in cursul negocierilor, incheierii contractului, cat si Th aceea a executarii obligatiilor stipulate. De
aceea, referirile la conceptia acelui mare ganditor, care a fost G. W. Fr. Hegel, nu fac decéat sa
subllnleze actualitatea acestor concepte cu care operam permanent in comertul international.

®G. A. Berman and S. C. Symeonides, eds., American law at the end of the 20th Century:
United States national reports to the XVth Internatlonal Congress of Comparative Law, American
Joumal of Comparatlve Law, nr. 46, Berkeley, California, 1998.

* Ibidem.

Michael Joachim Bonell, Non-legislative means of harmonization, in ,Uniform Commercial Law
in the Twenty-first Century”, ,Proceedings of the Congress of the United Nations Commission on
Intematlonal Trade Law”, New York, 18-22 May 1992, p. 33.

Intre care Immanuel Kant, G. W. Fr. Hegel, Fichte etc.

E Rabel este profesor la Max-Planck Institut.

8 A se vedea Unification by legal doctrine, p. 36 si 37.

® Ibidem. A se vedea The idea of international restatement of contract law: the UNIDROIT draft
Prmc:ples for International Commercial Contracts, p. 37 si 38.

Zhang Yugqing, Application and interpretation of Uniform legal texts, p. 41 si urm.

Ib/dem
s % Parra- -Aranguren, G., Estudos de derecho mercantil international, Caracas, 1998, p. 27 si urm.
Ibidem.
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3. Analizele efectuate pun in evidenta, in mod constant, rolul contractelor de
comert international, atragdndu-se atentia asupra ,sferei lor de cuprindere”,
precum si asupra perfectionarii ,metodelor si tehnicilor de contractare”’. Tn re-
marcabile cercetari cu privire la evolutile de la inceputul acestui deceniu, se
subliniazd a) impactul libertatii contractuale asupra politicilor macro si micro-
economice din Centrul si Estul Europei; b) noile raporturi contractuale dintre Estul
si Vestul Continentului Tn urma Revolutiilor din anii 1989-1991. Se constata rolul
sporit al juristilor in procesul contractérii?, precum si a unor institutii specializate,
cum ar fi Conferinta de la Haga asupra Dreptului international privat®; Institutul
International pentru Unificarea Dreptului Privat?; Camera Internationala de
Comert’ etc.

§ 5. Stiinta, tehnica si arta
in raporturile contractuale de comert international

1. Atunci cand luam cunostinta despre ,multiplicarea raporturilor contractuale
de comert international” suntem in fata efectului, a rezultatelor unei activitati de o
complexitate deosebitd, pe care nu o remarcam, intotdeauna, din lipsa timpului
sau din lipsa informatiilor care privesc aceasta activitate. Tocmai de aceea,
socotim necesar ca - inca de la inceputul Tratatului dedicat Dreptului comertului
international - sa& precizam ca raporturile contractuale de comert international
implica un imens volum de munca, de eforturi sustinute, incununate de succes
numai in cazul in care sunt dublate de stiinta, tehnica si arta®.

2. Stiinta presupune: a) cunoasterea temeinica a domeniului $i sectorului care
face obiectul contractului; b) elaborarea dosarelor cauzei, atat a celor privind specifi-
catia tehnica, céat si a celor privind specificatia comerciala. lar, nu in ultimul rand,
stiinta presupune c) cunoasterea intereselor partenerului si a limitelor compromisului.

3. Tehnica implica stapanirea perfecta a metodelor si instrumentelor celor mai
adecvate precum atingerea obiectivelor urmarite prin incheierea contractului res-
pectiv. Doua elemente sunt esentiale pentru ca tehnica folosita sa dea rezultatele

' L. Diez-Picazo Ponce de Leon, La formacion del contrato, Anuario de derecho civil, Instituto
Nacional de Estudios Juridicos, nr. 48, Madrid, 1995, p. 7 si urm.

2F, Enderlein, Vienna Convention and Eastern European lawyers, International Bar Asso-
ciation, Section on Business Law, London, 1997, p. 14 si 15.

% Michel Pelichet, The Hague Conference on Private International Law, in ,Uniform Commercial
Law in the Twenty-first Century”, loc. cit., p. 23 si 25.

4 Malcolm Evans, International Institute for the Unification of Private Law, in ,Uniform
Commercial Law. . . ”, loc. cit., p. 20-23.

5 Dominique Hascher, International Chamber of Commerce, in ,Uniform Commercial Law. . . ”,
loc. cit., p. 26 si 28.

Cei care se incumeta sa actioneze la intdmplare se confrunta cu esecuri, uneori rasunatoare.
Contractele incheiate de oameni incompetenti, lipsiti de experienta necesara contin, in cele mai
multe cazuri, clauze care defavorizeaza tara lor si societatea comerciala pe care o reprezinta. Nu mai
este astdzi un secret pentru nimeni ca societatile comerciale recurg la cei mai buni si mai
experimentati negociatori pentru a stipula asemenea clauze in contract care sa le apere interesele si
sa le garanteze profituri (beneficii) cat mai mari. Aceasta este posibil numai cu stiinta, tehnica si arta.
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scontate: a) alegerea metodelor si instrumentelor celor mai potrivite pentru speta
respectiva; b) folosirea lor la momentul oportun, in raport de metodele si instru-
mentele la care recurge partenerul.

4. Arta reprezinta ansamblul procedeelor si mijloacelor folosite de parteneri in
procesul negocierii contractului’. Autori de renume au dedicat ample studii artei
negocierilor, subliniind ca ele implica a) capacitatea de adaptare a negociatorului la
situatia data; b) priceperea acestuia de a ajunge la solutia dorita; c) inteligenta sa in
alegerea momentului cel mai prielnic pentru lansarea propunerii asteptate de parte-
ner. Nu putini sunt autorii care atrag atentia ca arta negocierii inseamna ,arta compro-
misului”®. Evident, contractul trebuie sa reflecteze interesele ambelor péarti, deoarece
fiecare doregte sa obtina un profit. Prin ,arta compromisului” nu se intelege cedarea,
renuntarea la proprlul interes, ci priceperea de ,a imbina interesele proprii cu cele ale
partenerulw asa incat intelegerea contractuala sa fie in beneficiul ambelor partl

5. Multiplicarea raporturilor contractuale la acest inceput de secol si de mileniu
obliga participantii la tranzactiile comerciale internationale sa foloseasca cu inteligenta
si pricepere instrumentele pe care stiinta si tehnica moderna le pune la dispozitie, aga
incat expansiunea comertului mondial sa fie in beneficiul tuturor natiunilor.

*

* *

Tratatul preia conceptele, categoriile si institutile, asupra carora s-au oprit
colegii nostri francezi*, americani®, englezi®, germani’, italieni®, concepte, categorii si

! Dupa finalizarea contractului se observa cu usurinta daca ambii parteneri au actionat cu pricepere
si inteligenta sau numai unul dintre ei. Un contract care contine clauze prin care este favorizata in mod evi-
dent una dintre parti demonstreaza: 1. sau ca a fost incheiat de un negociator incompetent si nepriceput;
2. sau ca acel negociator a actionat necinstit, acceptand sa fie corupt (cumparat) de partenerul de afaceri.

2 Arta compromisului” |mp||ca capacitatea negociatorului sa apropie cat mai mult cele doua
parti de solutia care ,sa mentina interesul tranzactiei” si sa stimuleze executia.

® Arta negomatorulw presupune cunoagterea interesului partenerului si priceperea de a veni in
|ntamp|narea acestui interes, fara a renunta la propriul interes.

* Jean-Michel Jacquet, Philippe Delebecque Droit du Commerce International, Dalloz, Paris,
1997; Jean Marc Mousseron, Regis Fabre, Jacques Reynard, ... (et al.), Droit du Commerce
International: droit international de I'entreprise, Litec manuels, Paris, 1997.

® John F. Dolan, Commercial law, essential terms of transactions, Aspen Law and Business, New
York, 1997; J. E. Byrne and H. Burman, Introduction to United Nations Convention on Independent
(Guarantees) and Stand-by Letters of Credit, American Society of International Law, Washington, 1996.

® Clive M. Schmitthoff, Schmitthoff's Export Trade. The Law and Practice of International Trade,
Ninth Edition, Stevens and Sons, London, 1990; Hans Van Houtte, The Law of International Trade,
Sweet and Maxwell, London, 1995; D. M. Day, Bernadette Griffin, The Law of International Trade,
Butterworths, London, Dublin, Edinburgh, 1993.

"R. Happ, Anwendbarkeit volkerrechtlicher Auslegungsmethoden auf das UN-Kaufrecht, Recht der
internationalen Wirtschaft, Heidelberg, 1997; U. H. Schneider, Internationales Wirtschaftsrecht und
globale Rechtsangleichung: siifie oder saure Apfel?, Wertpapier-Mitteilungen, Frankfurt am Main, 1997.

® F. Ferrari, General principles and international uniform commercial law conventions: a study of
the 1980 Vienna Sales Convention and the 1988 UNIDROIT (Factoring and Leasing) Conventions,
Uniform Law Review, Roma, 1997.
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institutii, incluse, adaptate gi dezvoltate in cursurile lor' de colegii de la Universitatile
din Bucuresti, Cluj-Napoca, Craiova si lasi®. Meritul nostru consta in a fi efectuat, in
mai multe privinte, o sistematizare proprie, in a fi adaugat noi argumente in
explicarea unor concepte, categorii i institutii i in a fi staruit asupra dezvoltarii
progresive a Dreptului comertului international, proces complex, in care am fost
implicat personal, in ultimul timp, in calitate de vicepresedinte si presedinte al
Comisiei Natiunilor Unite pentru Drept comercial international.

Daca am reusit sa prezentam explicit si suficient de convingator conceptele,
categoriile si institutiile traditionale, alaturi de cele noi, care se adauga astazi
Dreptului comertului international - una din cele mai dinamice componente ale
relatiilor internationale contemporane - veti aprecia dumneavoastra, studentii de
azi gi practicienii de maine in acest domeniu, de tot mai mare interes in conditiile
integrarii europene si globalizarii.

" Tudor R. Popescu, Dreptul comertului international, Editura Didactica si Pedagogicd,
Bucuresti, 1983; Octavian Capatina, Brindusa Stefanescu, Tratat de drept al comertului international,
Editura Academiei, 1985; Dragos-Alexandru Sitaru, Dreptul comertului international. Tratat, Editura
Actami, Bucuresti, 1996; loan Macovei, Dreptul comertului international, Editura Junimea, lagi, 1980;
loan Macovei, Institutii in dreptul comertului international, Editura Junimea, lasi, 1987; |. Dogaru,
Tudor R. Popescu, C. Mocanu, M. Rusu, Principii si institufii in dreptul comertului international,
Editura Scrisul Roméanesc, Craiova, 1980; Paul |. Demetrescu, fntreprinderi/e comerciale, Editura
Cercetari Juridice, Bucuresti, 1943; Mircea N. Costin, Sergiu Deleanu, Dreptul comertului interna-
fional, Editura Lumina Lex, Bucuresti, 1997; Petru V. Patrascanu, Drept comercial. Cambia si biletul
la ordin, Editura All, Bucuresti, 1994 etc.

27 capitolele ce urmeaza ne vom opri asupra unor aspecte concrete, subliniind contributiile
romanesti la dezvoltarea Dreptului comertului international.
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Doctrina. Tendinte si orientari. Contributii
romanesti la dezvoltarea progresiva
a Dreptului comertului international.
Definitia si obiectul. Principiile si izvoarele
Dreptului comertului international.
Raportul juridic de comert international.

Dezvoltarea progresiva
a Dreptului comertului international.
Un proces in plina desfasurare.



Titlul |

DOCTRINA. TENDINTE SI ORIENTARI.
CONTRIBUTII ROMANESTI
LA DEZVOLTAREA PROGRESIVA
A DREPTULUI COMERTULUI INTERNATIONAL

Capitolul 1

EVOLUTIA DOCTRINELOR
DESPRE COMERTUL INTERNATIONAL.
PRIMELE REGLEMENTARI PRIVIND RELATIILE COMERCIALE

Relatiile comerciale internationale au suscitat numeroase analize gi au con-
centrat preocuparea marilor ganditori ai omenirii. Dar daca multi dintre acesgti
ganditori s-au ocupat de implicatiile si consecintele lor economice, in general, nu
putini au fost aceia care au staruit asupra importantei reglementarii juridice a
acestor relatii. Charles Louis de Secondat Montesquieu observa ca ,spiritul
comercial da nastere Tn sufletul oamenilor unui anumit simtaméant de dreptate
severa, potrivnic, pe de o parte, hotiei la drumul mare, iar pe de alta, acelor calitati
morale datoritd carora interesele proprii nu sunt sustinute intotdeauna cu
strasnicie si pot fi neglijate pentru interesul altora”. Tot acestui titan al gandirii
juridice datoram acea sinteza inconfundabila a raporturilor comerciale interna-
tionale, potrivit careia:

,Doua natiuni care fac negot intre ele devin dependente una de alta: daca una
are interes sa cumpere, cealalta are interes sa vanda; si toate legaturile dintre ele

se bazeaz pe nevoi reciproce”?.

' Charles Louis de Secondat Montesquieu, Despre /egi, in raportul lor cu comertul vazut din
punctul de vedere al naturii si al subimpartirilor sale, in ,Despre spiritul legilor” (De L'esprit des Loix),
I, Editura Stiintifica, Bucuresti, 1970, p. 10 (subl. ns.).

2 Ibidem, subl. ns.
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Sectiunea |
Conceptii privind rolul comertului international

in conceptia lui Platon, comertul altereazd moravurile curate; el slefuieste si
imblanzeste, insa, moravurile barbare. Dupa cum observa Aristotel, modurile de
dobéandire a bogatiei erau foarte diferite’, iar Caesar in ,Razboiul galic” observa
influenta comertului asupra galilor, care - aflandu-se in vecinatatea Marsiliei si a
comertului acesteia - ii adusesera la o coruptie atat de mare, incat ei, care
odinioara fi biruisera totdeauna pe germani, le devenisera inferiori.

§1. Impactul legilor comertului asupra moravurilor

Comertul vindeca de prejudecati nefaste - constata Montesquieu. ,Este
aproape o regula generala ca pretutindeni unde exista moravuri blande, exista
comert; si ca pretutindeni unde exista comert, exista si moravuri blande™. Dansul
atragea atentia ca nu trebuie sa ne miram ,daca moravurile noastre sunt mai putin
salbatice ca altadatd” *, deoarece ,datoritd comertului, moravurile tuturor
popoarelor au fost cunoscute pretutindeni; ele au fost comparate unele cu altele si
aceasta a adus mult bine™.

Marele ganditor sublinia ca ,legile comertului imbunatatesc moravurile”®,
dupa cum tot asa de bine aceste legi fac ,s& decada moravurile”” . Tn tarile in care
oamenii nu sunt stapaniti decat de spiritul comercial ,se traficheaza cu toate
actiunile oamenilor si cu toate calitatile morale; cele mai marunte lucruri, cele pe
care le cere omenia, se fac ori se dau acolo pe bani”®.

Toma d'Aquino, Juan de Mariana etc. au condamnat ,practicile comerciale
neloiale”, preturile exagerate, demonstrand imoralitatea cametei.

Dezvoltarea schimburilor comerciale si aparitia negustorilor au determinat
statuarea unor reglementari care sa asigure o evolutie normala a relatiilor co-
merciale, asa incat comertul sa fie eficient, respectandu-se unele norme de
comportament impuse de societate.

! Aristotel, Politica, Cartea |, Cap. Ill. in conceptia marelui ganditor lipsa totald a comertului da
nastere hotiei la drumul mare, pe care dansul o include intre modurile de dobandire a bogatiei in
acele vremuri. Dansul observa cé cei care télhareau la drumul mare aveau si ,anumite calitati
morale”, intre care citeaza ospitalitatea. Aceleasi consideratii intalnim la Tucidide (vezi Tucidides,
Cartea I, Cap. V).

2 Caesar, Guerre des Gaules, Cartea VI, Cap. XXIII.

® Montesquieu, op. cit., p. 9.

* Ibidem.

® Ibidem.

6 Ibidem, subl. ns.

" Ibidem, p. 10.

8 Ibidem, subl. ns.
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§2. Teoriile avantajului absolut
si ale avantajului relativ in comertul international

In conceptia lui Adam Smith avantajul absolut in comertul international
consta Tn producerea unei marfi cu costuri cat mai mici. ,Numai munca - observa
acest mare ganditor - este etalonul real si definitiv, dupa care valoarea tuturor
marfurilor poate fi, intotdeauna si oriunde, apreciata si comparata. Ea este pretul
lor real; banii sunt numai pretul lor nominal”'. A nu intelege valoarea muncii sau i
mai grav a stimula nemunca este o dovada nu numai de inconstienta, dar mai ales
de incompetenta economica i iresponsabilitate?.

,Prin avantaj sau castig - preciza Smith - nu inteleg marirea cantitatii de aur
sau argint, ci aceea a valorii de schimb a productiei anuale a pamantului si muncii
tarii> sau sporirea venitului anual al locuitorilor sai™.

Pornind de la exceptionala analiza a lui Adam Smith cu privire la valoarea
bazata pe munca, David Ricardo demonstreaza avantajele pe care le pot obtine
toate tarile lumii din comertul international, prin promovarea unor relatii comerciale
reciproc avantajoase pentru toti partenerii, fara exceptie. Dansul considera
necesara eliminarea dificultatilor care persistau in calea comertului international ca
urmare a ,legilor cerealelor” si ,Blocusului continental’. Pe fundalul circulatiei
monetare mixte - monede metalice de aur si bancnote, precum si a schimburilor de
marfuri si bani intre tari - David Ricardo® si Robert Torrens® promoveazi conceptia
avantajului relativ in comertul international, argumentdnd ca se pot obtine
avantaje din comertul international chiar gi in tarile care produc marfurile cu un
consum de munca si de timp mai mare pe unitatea de produs, daca dovedesc
inteligenta si priceperea necesare pentru a alege - in procesul productiei - marfa
pentru care se cheltuieste relativ sau comparativ mai putin timp” . in conceptia lui
Ricardo ,intr-un sistem de perfecta libertate a comertului, fiecare tara isi consacra in

' Adam Smith, Avutia natiunilor. Cercetare asupra naturii i cauzelor ei, vol. 1, Editura
Academiei Roméne, Bucuresti, 1962, p. 26.

2 Cine nu intelege cé ,principala, daca nu chiar fundamentala cauza a avutiei natiunilor este
munca” nu stapaneste nici macar ,cele mai elementare legi economice”.

® Munca unei tari ,li aduce nflorirea, bunastarea, prosperitatea”. Nemunca inseamna ,cadere
economica”, iar perpetuarea nemuncii inseamna ,dezastru, prabusire economica, sociald, morala”.

* Adam Smith, op. cit., p. 327. Reputatul economist releva ca in cazul in care balanta comerciala
,va fi echilibratd, iar comertul intre cele doua tari va consta in intregime in schimburi de produse
indigene, ele nu numai ca vor castiga ambele, in cele mai multe cazuri, dar ambele vor castiga egal
sau aproape egal” (ibidem).

David Ricardo, Despre comertul exterior, in Despre principiile economiei politice $i impunerii,
1817. In conceptia sa, comertul exterior trebuie sa se bazeze pe costuri comparative, valoare
relativa, avantaj reciproc relativ.

® Robert Torrens, cu Eseu asupra comertului exterior cu grdu, 1815. In analiza efectuata -
demonstrand teza avantajului relativ - autorul se pronunta pentru liberalizarea comertului exterior la
nivel mondial.

" Este interesanta analiza efectuata de catre David Ricardo cu privire la schimburile comerciale
ale Angliei si Portugaliei, prima cu profil industrial, a doua cu profil agrar. Acesta a demonstrat ca
ambele tari pot castiga din schimburile de marfuri, prin alegerea produselor pentru care se cheltuie
mai putin timp si mai putind munca.
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mod natural capitalul $i munca acelor genuri de activitati care ii sunt cele mai
avantajoase. Aceasta urmarire a avantajului individual este admirabil legata de
binele universal al tuturor. Stimuland activitatea, recompensand talentul si folosind
in modul cel mai eficace fortele speciale oferite de natura, acest sistem distribuie
munca in mod cat mai folositor si mai economicos; in timp ce, prin sporirea masei
generale a produselor, el raspandeste avantajul general si leaga printr-o tesatura
comuna de interese gi relatiuni societatea universala a natiunilor de la un capat la
altul al lumii civilizate”. Pentru a explica teza avantajulw relativ, Ricardo evoca
exemplul unui producator de ghete si al altuia, producator de palarii. Unul ,este
superior celuilalt in ambele indeletniciri; dar la confectionarea palariilor acesta poate
intrece pe concurentul sdu doar cu o cincime sau 20 la suta, iar la confectionarea
ghetelor el il poate intrece cu o treime sau 33 la sutd”. ,Nu ar fi oare n mteresul
ambilor - pune intrebarea reputatul analist - ca cel care are superioritatea sa se
indeletniceasca Th mod exclusiv numai cu confectionarea ghetelor, iar cel inferior
numai cu confectionarea palariilor?”®. Meritul lui Ricardo consta si In aceea ca - pe
baza analizei economice efectuate - a descoperit principii si norme, care
guverneaza procesele economice, schlmburlle comerciale dintre natiuni, punand
bazele unei teorii economice coerente *despre valoarea bunurilor economice
reproductibile, intemeiata pe cantitatea de munca si timpul de munca necesar, care
determina pretul marfurilor pe piata®.

§3. Conceptul input-output a lui Leontief

Pornind de la analiza aprofundata a economiei americane, profesorul W. Leontief
pune in discutie teoria costurilor comparative de productie si a avantajelor relative in
comertul mternatlonal6 Dansul considera exagerat punctul de vedere potrivit caruia
aceasta teorie ar reprezenta un adevar absolut, deoarece ea n-ar explica fenomenele
complexe ale economiei, la nivelul ,analizei economice empirice””

In conceptia sa, factorul de productie abundent care sta la baza marfurilor
americane exportate este munca de calitate superioara, mai calificata si mult

' David Ricardo, Opere alese, vol. |, Editura Academiei Romane, Bucuresti, 1959, p. 126.
Dansul atrage atentia asupra faptului ca ,acesta este principiul care face ca vinul sa fie produs in
Franta si Portugalia, ca graul sa fie cultivat in America si Polonia si ca obiectele de metal si alte
bunurl sa fie fabricate in Anglia” (ibidem).

Ib/dem p. 128.

Ib/dem

* Suntem in prezenta unei analize economice privind caracterul obiectiv al acestor principii si
norme.

® David Ricardo abordeaza schimburile comerciale dintre natiuni dintr-o perspectiva pragmatica,
impusa de dubla sa calitate de om de afaceri si de om politic (membru al Parlamentului Marii Britanii).
Mesajul sau primordial a fost: liberalizarea comertului mondial. (Pentru o analizéa ampla a conceptiilor
ricardiene a se vedea valoroasa sinteza a prof. univ. dr. Sultana-Suta Selejan, in Comert inter-
nat/ona/ si politici comerciale contemporane, Editura Eficient, Bucuresti, 1997, p. 505-511).

b Vezi pentru o analiza mai aprofundata Nicolae Suta, Comert international si politici comerciale
contemporane, Editura All, Bucuresti, 1995, p. 489 si urm.

w. Leontief, Analiza input-output, Editura $tiintifica, Bucuresti, 1970, p. 110 si urm.
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mai productiva decat in alte zone si regiuni ale lumii. Aceasta conceptie contravine
gandirii liberale neoclasice, in care se incadra si modelul Heckscher-Ohlin-
Samuelson al comertului interna’gional1, fiind considerata a fi ,0 piatra de hotar in
comertul international”. Atragand atentia asupra insuficientelor teoriei academice,
liberale neoclasice ,ortodoxe”, conceptia input-output (intrari-iegiri) promovata de
Leontief a deschis camp liber de manifestare preocuparilor de testare practica,
implicit unei analize critice a teoriei academice, determinand reexaminarea
validitati modelului sustinut de aceastd teorie. in gandirea economicd se
apreciaza ca analiza empirica input-output a dinamizat teoria neoclasica despre
comertul international, imprimandu-i un caracter pragmatic mai accentuat.
Trebuie precizat ca, in ultimele decenii, gandirea economica, in ansamblu,
cunoasgte evolutii importante in directia modernizarii teoriei liberale neoclasice
despre comertul |nternat|onal2 Se remarca noi puncte de vedere cu privire la
continutul schimburilor economice dintre tarile cu potential si structuri economice
megale S-au inregistrat o serie de |novat|| in domeniul politicilor comerciale la
nivel regional si universal, ca urmare a accentuarii interdependentelor dintre
economiile nationale, in conditiile extinderii proceselor de integrare economica®.

Sectiunea a ll-a

Reglementari semnificative privind comertul international

Preocupari concrete de reglementare a relatiilor comerciale internationale au
existat din primii ani ai schimburilor economice, urmarindu-se, in mod constant,
statuarea unor principii si chiar a unor coordonate juridice privind modalitatile
de efectuare a acestor schimburi.

§1. Primele reglementari in Grecia si Roma antica

Dupa cum atragea atentia Montesquieu ,cei dintai greci erau cu totii pirati”.
Suprematia pe mare® a Atenei este analizats de Xenophon, care atragea atentia

" Teoria proportiei factorilor de productie si teoria egalizarii preturilor factorilor de productie intre
tarile partenere din comertul international, inclusiv egalizarea veniturilor din aceste tari. Acceptand
teoriile lui Smith si Ricardo privind avantajele generale ale diviziunii muncii, Heckscher, Ohlin si
Samuelson au reformulat acest principiu ,in functie de inzestrarea naturala a fiecarei tari cu factori de
productle tindnd seama de rigorile teoriei |nterdependente| reciproce a preturilor”.

2 Pentru o analiza detaliats a acestor conceptii a se vedea studiile de referinta ale prof. univ. dr.
Sultana-Suta Selejan, Doctrine si curente in géandirea moderna si contemporana Editura All,
Bucuresti, 1994; Privire panoramicd asupra teoriilor si doctrinelor despre comertul international gi
politicile comerciale externe ale statelor nationale, in lucrarea Comert international si politici
comerCIale contemporane, loc. cit., p. 497-535.

/bldem

* Ibidem.

° Montesquieu nota ca ,Minos, care avusese suprematia pe mare, nu avusese probabil decat
succese mai insemnate ca ale altora in piraterii, cdci dominatia lui se marginea la Tmprejurimile
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asupra faptului ca in cazul in care atenienii ,ar locui intr-o insula si daca pe langa
aceasta ei ar detine si suprematia pe mare, le-ar sta in putere sa vatame pe altii,
fara ca ei sa poata fi vatdmati cata vreme ar fi stapanitorii marii”'. Solon consacra
in reglementarile pe care le-a promovat aceste realitati, facilitind dezvoltarea
comertului.

Este §t|ut ca - prin asezarea sa - Corintul a putut sa faca ,un comert mai intins
decat Atena®, avand un port pentru primirea marfurilor din Asia si altul pentru
primirea celor din ltalia. Navigatorii preferau sa se duca in Corint, deoarece ei
intdmpinau mari greutati la ocolirea Promontoriului Maleas®, unde se intalnesc
vanturi opuse, pricinuind naufragii’.

In baza reglementarilor care carmuiau relatiile comerciale, Grecia a inflorit
continuu, devenind un important punct de atractie prin jocurile pe care le oferea
lumii; prin ,sarbatorile la care se strangeau oamenii din toate partlle”s, precum i
prin oracolele care ,starneau curiozitatea intregii omeniri”®

Solon a statuat ca ,datornicii sa nu mai fie privati de libertate”” pentru a-i
constrange la achitarea datoriilor civile. Aceasta lege a fost preluata din Egipt,
unde fusese elaboratd de Bocchoris® si, apoi, repusa in vigoare de Sesostris®.
Dupa cum observa Montesquieu, atunci cand este vorba de ,conventii care deriva
din comert, legea trebuie sa puna mai mult pret pe bunastarea publica, decat pe
libertatea unui cetatean”10 ceea ce nu excludea exceptiile si limitarile ,pe care le
pot cere omenia si buna ordine”"'.

Prin Legea din Rhodos, f|uI nu se putea sustrage de la plata datoriilor tatalui
sau, renuntand la mostenire'®. Aceasta lege era facutd pentru ,0 republica bazata
pe comert , ceea ce - in opinia lui Montesquieu - implica o limitare in sensul ca
,datoriile contractate de catre tata, dupa ce fiul incepuse sa faca comert, sa nu

n7

insulei sale” (Charles Louis de Secondat Montesquieu, Despre legi privite in raportul lor cu comertul,
vazut in lumina prefacerilor pe care el le-a suferit in intreaga lume, in ,Despre spiritul legilor”, vol. I,
loc. cit., p. 39). Atunci cand grecii ,au devenit un popor puternic, atenienii au dobandit adevarata
suprematie a marii, deoarece acest popor care facea comert si era victorios a infrant pe cel mai
puternic monarh de atunci (Regele Persiei - prec. ns.) si a sfaramat fortele maritime ale Siriei, ale
Clprulw si ale Feniciei” (ibidem).

Xenophon De Republica Athen, Cap. Il.

Montesqweu op. cit., p. 40.

Capltala fostelor colonii portugheze in India.

4Strabon Cartea VIII, Cap. VI.

Montesqweu op. cit., p. 42.

Ib/dem

PIutarh Qu'il ne faut pas emprunter a usure, Cap. V.

Bocchorls era nume grec dat faraonului Bokenranef din dinastia a XXIV-a.

Sesostrls era Ramses al ll-lea.

Montesqweu atrdgea atentia ca prin aceasta lege, negustorii - fiind nevoiti sa incredinteze
sume mari pe termene adeseori foarte scurte, sa le dea si sa le ia Thapoi - trebuie ca debitorul sa-si
achite intotdeauna obligatiile la termenele stabilite ,ceea ce impune aplicarea constrangerii prin
prlvarea lui de libertate” (ibidem, p. 21).

/bldem p. 21

2 Sextus Empiricus, Hypotyposes, Cartea |, Cap. XIV. Filozof grec sceptic, Sextus Empiricus a
trait Tn secolul al ll-lea e.n.

13 Montesquieu, op. cit., p. 22.
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greveze bunurile dobandite de fiu”'. Dansul aprecia c& ,un negustor trebuie sa-si
cunoasca mtotdeauna obligatiile si sa se comporte in fiecare clipa dupa starea
averii sale™

in Iucrarea sa ,,Despre legi”, Platon arata ca ,intr-un oras in care nu exista
comert maritim sunt necesare de doua ori mai putine legi civile decéat in oragele in
care exista”. Dansul observa ca relatiile comerciale atrag in tara care practica
comertul maritim ,,un mare numar de conventii”’, determinand introducerea in
acea tara a ,numeroase feluri de bunuri si de moduri de a le dobandi™ . In aceasta
anallza intr-un orag comercial ,existd mai putini judecatori gi mai multe legi™®.

Romanii gi-au dezvoltat relatii comerciale cu Arabia si cu Indiile, de unde au
obtinut mari bogatii. Ei erau preocupati, insa, sa nu transmita natiunilor supuse
»arta de a invinge”, impiedicand prin legi ,orice comert cu barbarii”. Nimeni sa
nu trimita ,barbarilor untdelemn, vin sau alte bauturi, nici macar numai cat sa guste
din ele”®. Mai mult, Domitian a poruncit s& se smulga din radacini viile din Galia, de
teama ca aceastd bautura s& nu atraga pe barbari’. Ulterior, imparatii Probus?® si
lulian® au restabilit libertatea plantarii vitei de vie In Galia. Mai mult, in ultimii ani ai
Imperiului, barbarii ,i-au silit pe romani sa infiinteze antrepozite comerC|aIe”10

Dupa cum am precizat, romanii au dezvoltat relatii comerciale cu arabii, care
cumparau putin, dar vindeau mult, acumuland aurul si argintul vecinilor’. O
inflorire remarcablla a cunoscut-o comertul cu arabii in timpul |mparatuIU|
Augustus '?, reglementarile instituite respectandu se numai partial. Astfel, din
documentele vremii rezultd chiar o grava si permanenta incalcare a acestor re-
glementari. ,Caravanele de la Alep si de la Suez duc acolo doua milioane din
moneda noastré si trec tot pe atata in mod fraudulos”™.

Comertul cu Indiile era si mai intens. Analistii vremii aratau ca marfurile care se
aduceau din Indii se vindeau Ia Roma cu pret insutit'. Si, cu toate ca aceasts
afirmatie pare a fi exageratd °, totusi comertul romanilor cu Indile a adus

! Ibidem.

% Ibidem.

3 Platon, Des Loix, Cartea VIII.

* Ibidem.

° Montesquieu atrage atentia ca ,intr-un oras comercial exista si instante comerciale pe langa
instantele civile obignuite”, ceea ce demonstreaza ca ,acolo unde se face comert sunt si legi
comermale si instante comerciale, deci si judecatori”.

Ad Barbaricum, Cod, Cartea IV, Titlul XLI (Ce bunuri nu trebuie sa fie exportate).

Imparatul Domitianus (81-96) - printr-un Edict - a dispus sa fie distruse jumatate din plantatiile
de vita de vie din provincii si a interzis sa se planteze altele. n analiza efectuatd de Suetonius se
arata ca dispozitiile Edictului nu au fost respectate decat in parte.

® M. Aurelius Valerius Probus, a fost imparat roman in anii 276-282.

o Iullan Apostatul a fost imparat roman in anii 361-363.

Montesqweu op. cit., p. 65.
T , Plinius, Cartea VI, Cap. XXVIII.
Strabon Cartea XVI, Cap. IV.
® Plinius, Cartea VI, Cap. XXVIII (subl. ns.). Tn pofida acestor grave incalcari ale legilor
comertulw schimburile economice infloreau, iar bogatiile se concentrau in imperiul roman.
* Plinius, Cartea VI, Cap. XIlI.
1% Vezi analiza efectuata de Montesquieu, op. cit., p. 66.



24 Partea generala

importante beneficii Imperiului, fiind situat, pentru o lunga perioada de timp, pe
primul loc. Este de remarcat si faptul ca: a) acest comert a dus la dezvoltarea
navigatiei romane; b) marfurile importate au influentat dezvoltarea comertului
interior; ¢) a avut un impact asupra infloririi mestesugurilor; d) a determinat o
sporire a numarului cetatenilor ca urmare a multiplicarii mijloacelor de trai; e)
dadea nastere la lux, care - dupa cum observa Montesquieu - era ,atat de folositor
pentru guvernamantul unuia singur’, pe cat de daunator era ,pentru
guvernamantul mai multora””.

Romanii gi-au reglementat relatiile lor comerciale prin: 1. Tratate de alianta -
foedera aequa si iniqua; 2. Tratate de amicitie care urmareau protectia
comerciantilor romanl pe teritoriul altui stat, precum gi a comerciantilor straini pe
teritoriul roman?, 3. Tratate de ospitalitate - hospitum publlcum intre Roma siun
alt stat’, precum si intre un cetatean roman si un stat strain®.

§2. Legi comerciale britanice

Comertul britanic a fost, fara indoiala, unul dintre cele mai infloritoare. La
aceasta evolutie infloritoare au contribuit principiile gi normele promovate de
britanici pentru dezvoltarea comertului international. Asa, de pilda, Magna Charta
Libertatum - impusa Regelui loan fara de Tara de catre aristocratia feudald, act
semnat de catre acesta in 1215 - nu admite in timpul razboiului sechestrarea si
confiscarea marfurilor negustorilor straini, decat doar ,ca represalii”. Montesquieu
observa ca aceasta reglementare a avut o semnificatie deosebita la vremea
respectiva, englezii facand dintr-o asemenea norma juridica ,unul dintre punctele
libertatii sale”

Pe de alta parte, in 1740 - in timpul razboiului Spaniei cu Anglia - englezii au
adoptat o lege prin care era pedepsita cu moartea persoana care introducea
marfuri engleze in teritoriile spaniole’. Aceeasi pedeapsa se aplica celor care ar fi
cutezat s& aducd marfuri spaniole in teritoriile britanice®. Analiza efectuatd de
Montesquieu cu privire la aceasta lege este deosebit de severa. Dansul atragea
atentia asupra faptului ca ea venea in contradictie ,cu spiritul comertului si cu felul

Montesqweu op. cit., p. 67

2 Aceste tratate aveau, de reguld, doua clauze: a) de garantare a persoanei care mergea intr-un
alt stat si a bunurilor sale; b) de solutionare a litigiilor dintre cetatenii celor doua state de catre
tribunalele speciale. Un asemenea Tratat este cel incheiat intre Roma si Cartagina, in anul 348 i.e.n.,
dupa toate probabilitatile.

n acest caz, Hospitum publicum cuprindea - in afara clauzelor tratatului de amicitie - si o
clauza  privind acordarea lui commercium si connubium.

*1n acest caz, statul strain isi asigura din partea unui magistrat roman - prin daruri substantiale
- protectia fatd de statul roman (pentru o analiza mai ampla a se vedea C. Tomulescu, Manual de
dreptspr/vat roman, Bucuresti, 1956, p. 898 si urm.).

Art 41, Magna Charta Libertatum.

Montesqweu op. cit.,, p. 20.

Lege publicata la Cadix in martie 1740.

® Ibidem.





